
Аннотация
учебной дисциплины «Б1.В.ДВ.07.01 Коммерция 
направления подготовки бакалавров 38.03.07 Товароведение

Целью изучения курса является обучить студентов методам исследования, анализа 
и прогнозирования товарных рынков и товарного ассортимента, обоснования процессов 
закупки товаров, формы и методы продажи товаров, определения и прогнозирования ее 
объема, а также оптовой и розничной торговли, биржевой и банковскойя деятельности, 
оказание посреднических и транспортно-экспедиционных и других услуг, проведение 
различных операций с субъектами рынка.

Задачами курса являются:
-изучение принципов и способов организации управления коммерческой 

деятельностью в различных отраслях бизнеса (оптовая торговля, розничная торговля, 
оказание услуг, общественное питание, проч.);

- обоснование партнерских соглашений о взаимовыгодном сотрудничестве в разных 
сферах коммерческой деятельности;

- освоение планирования, закупок и сбыта, умение формировать ассортимент в 
соответствии с спросом;

- изучение организации доставки товаров, их приёмки и хранения, транспортно
экспедиционного обслуживания;

- изучение методов контроля и оценки показателей деятельности в различных 
сферах.

Основные блоки и темы дисциплины:

Организация коммерческой деятельности в оптовой торговле. Организация 
коммерческой деятельности в розничной торговле. Особенности коммерческой 
деятельности в сфере услуг и в общественном питании. Организация коммерческой 
деятельности в торгово-посреднических структурах. Организация и ведение переговоров. 
Планирование коммерческой деятельности. Роль лизинга в коммерческой деятельности. 
Создание торгового предприятия по системе франчайзинга. Использование различных 
направлений и бизнес-технологий в коммерческой деятельности. Оценка деятельности 
менеджеров коммерческого предприятия. Организация взаимодействия коммерческих 
предприятий.

Учебная дисциплина «Сенсорный анализ продовольственных товаров» входит в 
перечень обязательных дисциплин вариативной части ОП.

Дисциплина формирует следующие компетенции:
- Способность использовать основы экономических знаний в различных сферах 

деятельности (ОК- 3);
- Способность использовать основные положения и методы социальных, 

гуманитарных и экономических наук при решении профессиональных задач (ОПК-4)
-Способность организовывать закупку и поставку товаров, осуществлять связи с 

поставщиками и покупателями, контролировать выполнение договорных обязательств, 
повышать эффективность торгово-закупочной деятельности (ПК-2).



В результате изучения дисциплины бакалавр должен обладать следующими 
профессиональными компетенциями:

знать:
- основные тенденции развития современной экономической мысли(ОК-З);
- основные положения и методы социальных, гуманитарных и экономических наук и 

возможности их использования при решении практических задач в профессиональной 
деятельности (ОПК-4);

- критерии выбора поставщиков, правила организации закупки и составления 
договоров(ПК-2).

уметь:
- пользоваться нормативно-технической документацией(ОК-З);

самостоятельно оценивать эффективность тех или иных экономических 
решений(ОПК-4);

- использовать основные положения и методы социальных, гуманитарных и 
экономических наук при решении профессиональных задач(ПК-2).

владеть:
методами и средствами социальных, гуманитарных и экономических наук при 

решении профессиональных задач (ОПК-4);
- :  практикой закупки и поставки товаров(ПК-2).
Дисциплина «Коммерция» изучается посредством лекций, все разделы программы 

закрепляются практическими занятиями, самостоятельной работы над учебной и научной 
литературой и завершается зачетом.
Общая трудоемкость дисциплины составляет 108 часов, 3 зачетные единицы.
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