
Аннотация

рабочей программы учебной дисциплины Б1.В.08 Организация и управление 
коммерческой деятельности

направление подготовки бакалавров 38.03.07. Товароведение

Цели изучения курса: освоение теоретических знаний и формирование
практических навыков организации и управления коммерческой деятельностью с целью 
обоснования стратегии его развития и выбора наиболее эффективных способов её 
достижения.

Задачи курса:
- изучение теоретических основ сущности организации и управления коммерческой 

деятельностью;
- получение знаний в области организации и управления коммерческой 

деятельностью; овладение навыками самостоятельного, творческого использования 
теоретических знаний в практической деятельности.

Основные блоки и темы дисциплины (дидактические единицы): Торговое 
предприятие как экономическая система управления: его концепция, миссия, позиция, 
стратегии и тактика деятельности. Проблемы развития коммерческой деятельности 
предприятий на рынке товаров и услуг. Организация коммерческой деятельности 
предприятий на основе инновационных процессов. Инновации торговых предприятии: 
сущность, классификация и механизм внедрения.

Учебная дисциплина «Организация и управление коммерческой деятельности» 
входит в перечень дисциплин вариативной части базового цикла ОП.

В результате изучения дисциплины обучаюийся должен обладать следующими 
компетенциями:

ПК-1 Умение анализировать коммерческие предложения и выбирать поставщиков 
потребительских товаров с учетом требований к качеству и безопасности, экологии, 
тенденций спроса, моды, новых технологий производства .

ПК-2 Способность организовывать закупку и поставку товаров, осуществлять связи 
с поставщиками и покупателями, контролировать выполнение договорных обязательств, 
повышать эффективность торгово-закупочной деятельности;

ПК-4 - Системным представлением об основных организационных и 
управленческих функциях, связанных с закупкой, поставкой, транспортированием, 
хранением, приемкой и реализацией товаров.

Иметь:
- способность анализировать коммерческие предложения, навыки работы с 

документацией в товароведной деятельности, составления договоров купли-продажи 
(контрактов) (ПК-1);

- навыки работы с документацией в товароведной деятельности, составления 
договоров купли-продажи (контрактов) (ПК-2);

- представление о принципах управления товарными потоками, управленческих 
функциях, связанных с этапами жизненного цикла товаров (ПК-4);

знать:
- критерии выбора поставщиков, правила организации закупки и составления 

договоров (ПК-1);
- критерии выбора поставщиков, правила организации закупки и составления 

договоров (ПК-2);
- основы товарного менеджмента и товарную логистику (ПК-4);
уметь:



- организовывать торгово-закупочную деятельность в масштабах отдельного 
торгового предприятия с учетом требований к качеству и безопасности, экологии, 
тенденций спроса, моды, новых технологий производства (ПК-1);

- организовывать торгово-закупочную деятельность в масштабах отдельного 
торгового предприятия (ПК-2);

- организовывать процессы товародвижения (ПК-4);
владеть:
- практикой закупки и поставки товаров (ПК-1);
- практикой закупки и поставки товаров (ПК-2);.
- методами управления товарами в сфере обращения (ПК-4).
Дисциплина «Организация и управление коммерческой деятельности» изучается 

посредством лекций, все разделы программы закрепляются практическими занятиями, 
самостоятельной работой над учебной и научной литературой и завершается экзаменом.

Общая трудоемкость дисциплины составляет 144 часа, 4 зачетных единицы.

Вид промежуточной аттестации: экзамен
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